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Große Wohnobjekte – 
große Investitionen in 
die Zukunft?

Warum gerade Axing?

Mieten statt kaufen – 
die wichtigsten Vorteile 
auf einen Blick

Axing bietet die wirtschaftliche Alternative: 
„Mieten statt Kaufen“ ist die neue Devise. So erhalten Sie um-
fassende Komplettlösungen zu besonders attraktiven Konditionen. 

Innovative SAT-Anlagen für TV-Empfang 
sowie Internet-Verteilung aus einer Hand. 
Ohne Kapital bindung, ohne Risiko – mit 
dem Axing-Betreibermodell. 

Für die Zukunft gerüstet – fi nanziell beweglich mit:

Unser Axing-Versprechen:

Wir Schweizer verlieren nicht viele Worte. Aber was wir machen, machen 
wir gründlich. Deshalb sind Axing-Produkte immer State of the Art. Genauso 
überzeugend auch die kompakte Bauweise und einfache Montage.

Mehr noch, mit Axing haben Sie einen Partner an Ihrer Seite, der Ihnen alle 
Services aus einer Hand bietet – von der Planung bis zur Lieferung, Service-
leistungen und der günstigen Finanzierung. Sprechen Sie mit dem Elektro-
fachbetrieb Ihres Vertrauens, der Objektabteilung des Elektrogroßhandels 
oder direkt mit uns. Gerne erhalten Sie weitere Informationen, eine Beratung 
vor Ort bzw. ein detailliertes Angebot.

•  zahlreichen TV-Programmen, schnellem, zuverlässigem Internet 
immer und überall im Haus

•  State-of-the-Art-Medienangebot für Mieter, Gäste, Patienten etc.

•  monatlichen Kosten, die auf einzelne Parteien, bspw. Mieter 
umgelegt werden können

• einer Investition in die Zukunft ohne Kapitalbindung

•  minimalem Risiko, denn der Aufwand für Wartung und 
Reparaturen liegt bei Axing*

•  Einfachste Handhabung und 
Montagefreundlichkeit aller 
Axing-Produkte

•  Kurzfristige und zuverlässige
Lieferfähigkeit

•  Gleichbleibend hohe Qualität

•  Modernste Technik – State of 
the Art

•  Hohe Flexibilität durch große 
 Produktvielfalt

•  Optimale Betreuung durch 
 kompetenten Planungs- und 
 Installations-Service

• Technischer Service/After Sales

* Betreiber ist Axing oder ein 
in Deutschland ansässiges 
Unternehmen der Axing-Gruppe.



* Betreiber ist Axing oder ein in Deutschland ansässiges Unternehmen der Axing-Gruppe.

Das Betreibermodell 
für Ihre neue SAT-Anlage

Mieten statt kaufen – 
das Axing-Betreibermodell

Modernste Kommunikations-
Technologie für Ihre Objekte

Die wirtschaftliche Alternative für Entscheider – volle Leistung 
bei minimalen Investitionen 

Modernste Axing-Produkte und erstklassige Serviceleistungen – 
ohne Kapitalbindung, ohne Risiko

Kauf versus Miete – die wirtschaftliche Alternative

In die Zukunft investieren ohne Kapitalbindung – eine 
Win-win-Situation für alle Beteiligten

Ein einfaches Konzept, mit dem Sie fi nanziell beweglich bleiben. Das 
Betreibermodell von Axing sorgt dafür, dass modernste Kommunikations-
Technologien auch bei großen Objekten tragbar werden.

Entscheiden Sie sich für das Betreibermodell, müssen Sie sich um Wartung 
und Reparaturen keine Gedanken machen, denn die sind im monatlichen 
Mietpreis bereits enthalten. So erleben Sie keine bösen Überraschungen. Das 
gilt auch im Falle einer Störung oder Beschädigung der Anlage – das Risiko 
liegt bei uns als Eigentümer.

Wir als Ihr Vertragspartner bieten Ihnen modernste, hochwertige Produkte 
inklusive zuverlässiger Serviceleistungen wie Einbau, Wartung, Instand-
haltung etc. Art und Umfang der Anlage (bspw. Multischalteranlage, 
Kopfstellentechnik etc.) werden im Vertrag aufgeführt. Hier sind auch die 
Serviceleistungen defi niert, die durch unsere bewährten Servicepartner 
ausgeführt werden. Weitere Vertragsgegenstände sind wie üblich der 
Mietpreis für die Anlage, zu vereinbarende Preisanpassungen sowie Ver-
tragsdauer, Kündigungsfristen und die Regelung der Rechtsnachfolge.

Vertragsinhalte in Kürze:

•  Art und Umfang (z. B. Multi-
schalteranlage) der Anlage je 
nach Bedarf

•  Defi nition der zu erbringenden 
Serviceleistung

•  Preise und Preisanpassungen 
über die gesamte Laufzeit

•  Vertragsdauer und Kündigungs-
fristen

• Rechtsnachfolge

TV-Programme für jeden Geschmack sowie schnelles, zuverlässiges Internet 
werden heute als selbstverständlich erachtet. Bei großen Wohnobjekten wie 
bspw. Seniorenheimen, Wohnkomplexen, Hotels etc. sind die Investitions-
kosten für eine entsprechende Anlage oft nicht einkalkuliert. Mit dem Be-
treiber-Modell von Axing können Entscheider aus der Wohnungswirtschaft, 
der Hotellerie, Heimen, Krankenhäusern u. ä. jetzt in die Zukunft investieren, 
ohne Kapital zu binden. Denn die neue SAT-Anlage wird nicht gekauft, 
sondern auf Dauer gemietet – aus fi xen Investitionskosten werden so variable 
Kosten. Und diese lassen sich im Gegensatz zum Kauf sogar auf die einzel-
nen Wohneinheiten umlegen. So trägt bspw. der Mieter einer Wohnung die 
monatlichen Kosten. 

• Betreiber
• Eigentümer

Axing*

•  Mieter der Axing-Empfangs-
anlage inklusive aller Service- 
und Wartungsdienstleistungen

Wohnungswirtschaft,
Seniorenheime, Hotels etc.

SAT-Anlage Kaufanlage
einmalige Zahlung

Betreibermodell
monatliche Zahlung

Eigentum Sie als Kunde Axing*

Risiko Sie als Kunde Axing*

Wartung Sie als Kunde Axing*

Reparaturen Sie als Kunde Axing*

Beispielrechnung:

Größe der Wohnanlage: 20 Wohneinheiten (WE) 
Investitionssume: 3.500,- €* 
Laufzeit: 5 Jahre

4,84 €* mtl. Umlage pro WE für die Nutzung modernsten Infotainments

*  Die Preisangaben verstehen sich inkl. 19 % Mehrwertsteuer, z. B. bei Nutzung bestehender 
Koaxialleitungen und dem Einsatz einer Multischalteranlage. Die Wartungskosten sind im 
monatlichen Entgelt ebenso enthalten, wie zu entrichtende Lizenzabgaben (z. B. VG-Media).


